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Kunden und Umsatze

Gebiete und Umsatze
Potenzialdaten D&B (RG Strategie)
Umsatze vs Potenziale

Kunden und potenzielle Kunden

o O b WODN -

Ergebnisse mit dem AufRendienst teilen mit dem Add-on
RegioGraph TeamConnect
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Kunden und Umsatze
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Daten von Kunden importieren und darstellen
Mit RegioGraph lassen sich Kundendaten leicht importieren und visualisieren

m Beispieldaten

Kundennummer StraRe PLZ Ort Gruppe Besuche Vertriebsgebiet Umsatz Verkauf Vorjahr Verkauf laufendes Jahr
048110 Kirchhellener Str. 130 46145 Oberhausen Produkt B 2  Miller 2.635 678 608
048234 Friedhofsweg 2 18057 Rostock Produkt B 6  Sauter 4.306 661 588
048458 Malvenstr. 63 77656 Offenburg Produkt B 12 Lappe 113.278 621 525
048112 Ziegelhorststr. 54 47169 Duisburg Produkt B 2 Miller 1.550 646 690
048498 Karlsbergstr. 62 66424 Homburg Produkt C 6 Lohmann 28.000 616 573
048599 Ortenbergstr. 8 76135 Karlsruhe Produkt C 2 Kalenberg 2.990 565 493
047948 Siechen 11 93413 Cham Produkt C 6 Weigend 35.717 634 613
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Daten von Kunden importieren und darstellen
Jeder Punkt entspricht einem Kunden - hier eingefarbt nach der Verkaufsregion
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Daten von Kunden importieren und darstellen GFK
Je mehr Punkte, desto mehr Kunden - je grofser und dunkelroter der Punkt desto mehr Umsatz
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Gebiete und Umsatze
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Daten von Kunden nach Gebieten aggregieren GFK
Die Umsatze liegen zwischen 465.706 und 3.234.513 - wie stehen die Chancen (Potenziale)?
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Potenzialdaten
(aus RegioGraph Strategy)
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Potenzialdaten
SIC Codes nach Branchen (Standard Industrial Classification - U.S. DEPARTMENT OF LABOR)

SIC Code
Code ~ |Hauptwirtschaftszweig A Code ~ |Branche A
01-09 Land- und Forstwirtschaft 2300 --- Chemikalien und verwandte Produkte --- 2875 Ausschl. Dingermischungen
10-14 Bergbau und Energiegewinnung 2800 --- Chemikalien und verwandte Produkte --- 2879 Sonstige landwirtsch. Chemikalien, Schadlingsbekdmpfungsmittel
15-17 Baugewerbe 2800 Chem!kalfen und verwandte Produkte --- 2891 Klebstoffe u. Versiegelungsmaterial, Dichtungs- u. Isoliermassen
2800 --- Chemikalien und verwandte Produkte --- 2892 Sprengstoffe
20-29 Hersteller von KDnsumgﬁtern 2800 --- Chemikalien und verwandte Produkte --- 2893 Druckfarben
30-39 Hersteller von |nu95titinnsg|'jtern 2800 --- Chemikalien und verwandte Produkte --- 2895 Rulz
A40-49 Transport und Logistik 2800 Che.rmka!len.und verwandte Produkte -—- 2339 Sonstl‘?e Chfamll:(allen u. chemische Priparate, Salz, Essenzen, Feuerwerk
2900 --- Erddlraffinerie und verwandte Produkte --- 2900 --- Erdélraffinerie und verwandte Produkte ---
50-51 GroBhandel 2500 —- Erdélraffinerie und verwandte Produkte -—- 2911 Erdolraffinerien
52-50 Finzehlandel 2900 --- Erdélraffinerie und verwandte Produkte --- 2951 Asphaltmischungen und -Blécke
_ 2900 --- Erdélraffinerie und verwandte Produkte --- 2952 Asphaltfilz u. Asphaltbeschichtungen
2900 --- Erddlraffinerie und verwandte Produkte --- 2992 Schmierdle u. -Fette
70-79 Dienﬂlr‘—"iﬂung 2900 --- Erdélraffinerie und verwandte Produkte --- 2999 Mineraldl- u. Kohleprodukte etc.
80-99 Amter, Behorden und Verbdnde 3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte - 3000 —G i und verschied Plastikprodukte -—
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3011 Reifen u. Schlauche
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3021 Gummi- u. PlastikfuBbekleidung
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3052 Gummi- u. Plastikschluche u. -Riemen
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3053 Dichtungsringe, Dichtungs- u. Versiegelungsmaterial
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3061 Mechanische Gummiprodukte
3000 --- Gummi und verschiedene Plastikprodukte --- 3069 Sonstige Gummiprodukte etc.

Inhalt der pseudonymisierten B2B-Adressen:
Unternehmens-ID, Strale, Hausnr., PLZ, Ort, Land, Branchencode, Anzahl Beschiftigte, Umsatz.

D&B-ID StraBe PLZ Ort SIC Code SIC Beschreibung NACE Code NACE Beschreibung Mitarbeiter Umsatzin€  Standortindikator
654706001 Haynaer Weg 20a 04435 Schkeuditz 2011 Fleischverpackung 1013 Fleischverarbeitung 25 3.000.000 Einzelunternehmen
551584647  Spremberger Str. 4 03130 Tschernitz 3629  Jonstige Elektr. Apparate f. d. 2790  Herstellung von sonstigen elektrischen Ausriistungen 275 45.368.819 Tochtergesellschaft
Industrie und Geraten a. n. g.
551583011  Eickhoffstr. 1 01665  Klipphausen 3566  (Hochleistungs-)Getriebe 2815  Herstellung von Lager, Getrieben, Zahnradern und 156 99.884.697 Tochtergesellschaft
Antriebselementen
551581346  Belchenstr. 63 79650 Schopfheim 3441 Metallstrukturteile 2511 Herstellung von Metallkonstruktionen 7 1.845.000 Einzelunternehmen
551581031  Goethestr. 19 63762 GroBostheim 2321 Hemden fiir Herren/Jungen 1413 Herstellung von sonstiger Oberbekleidung 5 733.871 Einzelunternehmen
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Potenzialdaten (>3,5 Mio Datensatze in RegioGraph Strategy)

Mit RegioGraph Strategy kann man kostengtinstig und komfortabel Potenziale
analysieren und visualisieren

Datenanalyse
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[O%* Kunden D&B:ID Strale 5—§telliqe PLZ Ont ) Sektor sector ) Sektor Kiirzel sector (code) S_IC Hauptcode SIC _Bemchreil:_mnq SIC de Darstellung von lststrukiur

B b Orsnamen 344307992 Mansenstr. & 68723 Oftersheim Herstellung manufacturing HE MF 2759 Sonstiger gewerblicher Druck commer | 9

@) ro 344300374 In den Erlen 28 56206 Hilgert Herstellung  manufacturing  HE MF 3479 Oberflachenbearbeitung, Gravuren coating Flachen und Linien nach Klassen ~

O P Verkehr 344306685 Rheinstr. 1 77933 Lshr Herstellung manufacturing  HE MF 2087 Speisesis manufac

=E:J Bevisaer 34311933 Friedrich-ListSr 32 70771 Leinfelden-Echterdi H manufacturing HE ME 3861 Modeschmuck costume B B of

'{E\’J 344313427 Ernst-Ackermann-Str. & 74366 Kirchheim am MNeckar Herstellung manufacturing HE MF 301 Reifen und Schlduche tires & it Datenspalte:  Umsatz (F) ~

B » Landschaft 344310662 Oak Road 1 55768 H a “eiersbach H manufacturing  HE MF 2844 Kosmetikprodukte perfume = Farbe Jy—

BT Europs Hintergrund 344308800 Weinstr. 37 74235 Erlenbach Herstellung  manufacturing  HE MF 3714 Kfz -Zubehor und Ersatzteile, Einzelteile motor ve so0.000 B
344307752 Peter-Lambert-Str. 2 54292 Trier Herstellung manufacturing HE MF 7N Blcher: Verlag undioder Druckerei book pu 1.DDD:DDD _ 2
344309017  In der Schlaghdlde 15 748629 Pfedelbach Herstellung manufacturing HE MF 3826 Labor-Analysegerate |zborato 1.500.000 3
344318088 Kirchheimer Str. 49 70819 Stuttgart Herstellung  manufactuning HE MF 2839 Sonstige Chemikalien chemicz 2.000.000 N
344311840 Zeppelinstr. 9 74354 Besigheim Herstellung  manufacturing  HE MF U2 Messerwaren, Nagelfeilen, Rasierklingen  cutlery 2500000 [ ;
344305796 Speichermatte 11 78132 Hornberg Herstellung manufacturing HE MF 2589 Sonstige Mébel- u. Einrichtungsgegenstinde  furniture 3.000.000 _ 0
344314673 Ludwig-Corden-Str. 2B 65549 Limburg Herstellung manufacturing HE MF 3679 Sonstige elektronische Bautsile electran 4,000,000 _ .
344303051 Hermannstr. 65 66557 Illingen Herstellung  manufactuning HE MF 3351 Federhalter, Drehbleistifte pens, m
343727602 Streitwaldle 8 72178 ‘waldachtal Herstellung manufacturing HE MF 2441 Metallstrukturteile fabricate
313455965 Hohenstaufenstr. 14 70178 Stuttgart Herstellung manufacturing HE MF 2789 Buchbinderei und verwandte Arbeiten bookbin
313495309 Rémerstr. 188 71229 Leonberg Herstellung manufacturing HE MF 74 Kfz -Zubehdr und Ersatzteile, Einzelteile motor ve
322875386 Hauptstr. 4% 4441 Taben-Rodt Herstellung  manufactuning HE MF 3446 Metallverzierungen, Bauzubehor aus Metall  architec
333074644  Sprenger Str. 33 66773 Schwalbach Herstellung manufacturing HE MF 2441 Metallstrukturteile fabricate
314559525 Tannenweg 4 54657 Gindorf Herstellung manufacturing HE MF 24 Sage- und Hobelwerke sawmill:

@ Abfragekarte 243316255 Erbachstr. 3 71336 ‘Waiblingen Herstellung manufacturing HE MF 2512 Hausmébel aus Holz, gepolstert wood ha
315205019 Vor der Kreuzwiese 22 56412 GroBhelbach Herstellung manufacturing  HE MF 2269 Sonstige Textilendbearbeitung textile fi
312574145 Fasanenweg 10 73835 Rudersberg Herstellung manufacturing HE MF 3825 Mess- und Priifgerdte fir Elektrotechnik measuri
315213234 Am Kirchacker 14 79115 Freiburg im Breisgau Herstellung manufacturing HE MF 2253 Strick-Oberbekleidung knit cute
212872124 Rebhuhnstr. 15 68207 Mannheim Herstellung manufacturing HE MF M43 Blecharbeiten, Tanklager fabricate 465,706 121513
324322577  Hauptstr. 63 74850 Schefflenz Herstellung manufacturing  HE MF 3448 Metallverzierungen, Bauzubehor aus Metall  architec
312888875 Seubertstr & 76131 Karlsruhe Herstellung manufacturing HE MF 2788 Sonstiger gewerblicher Druck commer
314153265 Kleincberfeldstr. 4 77966 Kappel-Grafenhausen Herstellung manufacturing HE MF M4 Metallstrukturteile fabricate
333453277 Dahlienweg 1 35794 Mengerskirchen Herstellung  manufacturing HE MF 3089 Sonstige Kunststoffprodukte plastics
313714303 Gerstenweg 20 71708 Markgréningen Herstellung  manufacturing  HE MF 2389 Sonstiges Bekleidungszubehar apparel
333486169 Heinestr 24 86271 Kleinbl dorf H manufacturing  HE MF 2676 Hygienepapier sanitary
314119881 Amalienstr. 41 76133 Karlsruhe Herstellung manufacturing HE MF A Wersch. Publikationen miscellz 465.706 31234513
315915261 Otto-Stolpp-Sir. 61 75417 Mihlacker Herstellung  manufacturing HE MF 3541 ‘\werkzeugmaschinen (spanabhebend) machine
319460044  Hafenstr. 21 56575 WeiBenthurm Herstellung  manufacturing  HE MF 1559 Sonstige Industrie-Spezialmaschinen special Zoom [ : : : T 100%
316078542 Oilgastr. 49 70182 Stuttgart Herstellung manufacturing HE MF 3086 Schaumstoffprodukte plastics
314167140  Fruchtbahnhofstr. 17 68159 Mannheim Herstellung manufacturing HE MF 3993 Schilder und \Werbematerizlien signs &
313780120 Maybachstr. 5/1 71404 Korb Herstellung  manufactuning HE MF 283 Z h Steine und pi te cut ston | — -
325281462  Kuckucksweg 1 73650 ‘winterbach Herstellung  manufacturing  HE MF 3423 Hand- und Schneidwerkzeuge hand & ¢
327060450 Hauptstr. 113 55743 |dar-Oberatein Herstellung manufacturing HE MF 3315 Juwelierbedarf, Edelsteinbearbeitung jewelers E‘:I MR 2 LIS ME Lt

AMA?RIGNA Hauntetr 141 ERLT( Kannalraderk Harstallinn  manidacturinn - HFE MF na4 Wlein Wieinhrand 1ind Sniritinesn wines b
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Potenzialdaten verarbeitendes Gewerbe
Darstellung links: Umsatz je Betrieb - rechts: Kalenberg hat fast 3 x so viele Potenzialkunden
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Potenzialdaten verarbeitendes Gewerbe

Die Umsatze der Potenzialkunden differieren zwischen 5/.586 und 636.925 -> Faktor 11

In den beiden Vergleichsgebieten liegt der Faktor bei 9
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Umsatz vs. Potenzial
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Umsatz vs Potenzial Gebiete

Gegenuberstellung Umsatz vs. Umsatzpotenzial als Symbolportfolio
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Neue Gebiete nach
Potenzial optimiert
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Gebiete optimieren nach Potenzialen

Die AD-Gebiete werden ,gerechter” aufgeteilt nach potenziellen Umsatzchancen

Die Wohnorte der Vertriebsmitarbeiter wurden bertcksichtigt
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Umsatzpotenziale der Gebiete vor und nach Optimierung GFK

Schwarze Linien (graue Werte) vor Optimierung, orangene Linien (blaue Werte) nach Optimierung
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Umsatz vs. Potenzial Gebiete
Gesamtauswirkung

. Mai . Mini Mittelwert

Umsatz Umsatzpotenzial Anzahl Kunden
Vor Nach Vor Nach Vor Nach
Optimierung  Optimierung Differenz Optimierung  Optimierung Differenz Optimierung  Optimierung Differenz

Kalenberg 2.015.974 -1.218.539 -207.517 126 90 -36
Lohmann 465.706 1.536.622 1.070.916 69.820 259.129 35 56 21
Henniger 1.483.326 1.665.878 182.552 204.689 222.998 18.309 113 109 -4
Weigend 1.648.286 1.073.060 -575.226 170.765 233.880 63.115 59 54
Maxi 3.234.000 2.330.100 636.900 429.400 144 121
Mini 465.700 1.070.400 57.600 109.300 30 54
Faktor 6,9 2,2 11,1 3,9 4,8 2,2
Mittelwert 1.623.228 256.806 78

v Nach der Optimierung sind die Ungleichheiten deutlich weniger stark ausgepragt.

v Die Chancen nach Potenzial sind ,gerechter” verteilt.

v Das Gesamtpotenzial kann viel besser angegangen werden, da nicht einzelne AD berlastet sind,
und andere AD keine Chance auf zusatzliche Kunden und Umsatze haben.
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Potenzial Kunden

Wo sind vielversprechende potenzielle Kunden, wo sind bestehende Kunden?
Filter auf Umsatz potenzielle Kunden > 5 Mio. Umsatz

Umsatz
Kunden
@ 2.000
4.000
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1A 1A 1A 1A A A A
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5.000.000
251.000.000.000
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Umsatz
Kunden
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1A
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Umsatz in €
Verarbeitendes Gewerbe
150.000
250.000
500.000
750.000
1.500.000
5.000.000
251.000.000.000
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www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph
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Potenzielle Kunden - Zoom in die Karte
Von der Makrosicht zur Besuchsplanung....

AN 3 . Manchhofstraie
Umsatz m.a
Kunden ] ] g
¢ < 2000 S/ S| i
@ < 4.000 '- | =
@ = 7.000 | &
. 20000 S
& < 40000
& = 500000
Umsatz in € x \
Verarbeitendes Gewerbhe % L
LI 150.000 4 Vangerowstrake |
B3 = 250 000 @ . % . ergh® ;'E-rraike
O < 500.000 9 11 .f% : Bergheimer Strafie o '

& il '

O = 750.000 y g : o FriosriDES
O = 1.500.000 ", -5 PR godorste” :
e 5.000.000 3+ 2ac, ’ : i
B < 251.000000000 = SS~v-- o

www.regiograph.de | Karte erstellt mit RegioGraph © GfK 21
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Nichster Schritt - Ubergabe der Potenziale an den Vertrieb GFK
Neben dem Export von Listen und PDFs gibt es auch das Add-on “RegioGraph TeamConnect”

Listen und PDF

e

Export-Assistent X
‘Welche Daten sollen gespeichert werden? 4
Wahlen Sie den Layer und die zu speichemden Spalten aus. Geben Sie ein <
Verzeichnis und einen Dateinamen an
~
A
v
B

Layer: Gebietsstruktur 2 blau optimient nach Kunden

= Ll - | Kennung (A)
B Gebietsstrukiur (B) |

Treffen Sie die richtigen Entscheidungen

—
m
a
&
c
q
=3
a
B

Al . . .

8 s Melden Sie sich hier an
In die Zwischenablage O Nur Auswahl exportieren: [ :

Dateiname: C:\Users\christian benz'OneDrive - GfK\Desktop*\Layertabelle s

Tabulator Semikolon Leerzeichen Komma Anmelden mit 550

Westeuropaisch (150)

J anl VLA,

Anmelden mit Active Directory
Hife < Zuriick Apbrechen Q
= AT W, A
L 3 L - =l
Export-Assistent X

In welchem Format sollen die Dokumente gespeichert werden?

Wahlen Sie ein Grafikformat und die gewiinschten Einstellungen [ SEEBINBIRINS
'ﬁn Passwort vergessen?
B Format:  Portable Document Format (PDF) - @

Ziglverzeichnis:  C:\Users\christian benz'OneDrive -C | ... [ /\’/_ _

'- Ausgabegrille:  Druckausgabe mittel ~ 300 dpi
. Maximale Breite./Hahe: 800 Pixel ¥

;
4

Hife < Zuriick Abbrechen

Notebook
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/
GFK

Ergebnisse mit dem
Auf3endienst teilen mit
dem Add-on RegioGraph
TeamConnect
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RegioGraph TeamConnect
Gebietsstruktur IST Situation inkl. Kundenadressen

7
GFIK RegioGraph  WEBINARRGTCDZ 3 ISTSTRUKTUR v

Q& B P ke Umt X

Flachennach (D)

"] Auswahlen ¥ Klassen
- 2 Gaynin
[ Filtern v Gamn B -
- ) Weszamn —
|| Sortieren v . = 300.000
B -1000000
Anwenden Sagym
- = 1.500.000 |
= 2.000.000
> Sauter B -:s00000
e [ev—
» Hamm . =3.000.000 - Togur
B =250 i
» Lohmann P —
- [r—
Plgsk
> Henniger
& dagpem  [maners Pagnan
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> Mtz Pssan Amergtosrt
- urgene Paland
» Weigend Roitardam Zelon Géra )
Ly Kaflaz Lgde 4
: » Hertagenbosch . .
> Riesle Ny |
. P —
> Miller e Ragom !
R Legnica Luin -_‘.
» Lappe Wreghow .
> Stohr L Masgiricht ) - - e Wiglen
> Heiland - = ; o )
< Dabrova irakczs
> HKalenberg s Y.
Rybnix Trghy Mrakor .
; — pater
amjans
: r Ostgava | Biskeks Bisis
L= Caech Republic )
o L |
. - -]
i Bie
e
legne-Bitancour -
L= Slovakia i @
J I o
i
Ling d g Q
| w Q
. A X
_ I
A . - ) g Bala M
Austria
¢ 100 km
Djen & R R T :
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RegioGraph TeamConnect
Gebietsstruktur optimiert nach Potential und Kunden

GFK R

)Graph WEBINARRGTICDZ » GEBIETSSTRUKTUR NEUNACH POTENZIALUMSATZ v

Suchen Q 4 B & Kundenadressen X
= Multidimensionale (1)
[ Auswahlen v Symbole
[ Filtern ~  Planungs —
© Bedingung hinzufiigen . ¥ (341)
Alle Bedi Mindestens eine Bedi [} o
@ e ingungen C) indestens sine Bedingung Umsatz
L] = 10.000 (552}
. = 50.000 (289
[ Sortieren u - (289) ~—
B - so0000 93 —
Spalte v e
Gorzbw Wislkopslski —
-
Paznan
Anzahl Objekte: 12 - Wa
> Sauter . Polund
> Hamm Kallsz Ladi
> Lohmann L Ly Seetona
» Henniger G Logricn i
> Mitz _ . wiges
T Walbgzyeh e
i T ogole
> Weigend Ly
&
i ey « Daprowa G
> Riesle \\ [
> Miller Rybnik  Trghy Kakw |
> Lappe '- T ) o Czech Republic
\ .
> Stohr ™
y Rt
» Heiland Bxe / N
Raga@burg ‘___-'
» Kalenberg sempens . L i /
tegneftitanc |n.|‘ ___\‘ _"\"‘._
mancy N Slovakia
e —
=
Line 5 )J
Wien ] o
\ I
L. -
e i

Austria
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RegioGraph TeamConnect
Kundenverteilung nach der Umstrukturierung/ Optimierung

7
GFK RegioGraph WEBINARRGTCDZ » GEBIETSSTRUKTUR NEUNACH POTENZIALUMSATZ > KUNDENADRESSEN

Kundenadressen X

Multidimensionale (D)

] Auswahlen V¥ Symbole
[ Filtern v
Umsatz w istgroRerals s 50000 (-] .
B e
Planungsan... w istgleich v X (-]
Kotlens
" . - L = 10.000 (552)
© Bedingung hinzufligen
-~ W =50000(289)
@ AlleBedingungen () Mindestens eine Bedingung [ . < 500,000 (93)
[v] Sortieren v x
Umsatz o 1Z .
@
> 048013 237.820
> 048653 236.380
1
> 048754 193925 ¥ teastiows
> 048080 110.000 -
> 048679 67.589 g
> 048551 64360 - -
=
/
\ |
\. i’ﬂn-w‘h
agy b
s ]
“t n
]
!
AN LA
= 0
o !;{ S —
Mortigay-ve-Macz

L | +] o] olof+] 1]
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RegioGraph TeamConnect
Entfernung von neuen grol3en Kunden zu weiteren Potentialadressen - z.B. 30 km

/
GFK RegioGraph WEBINARRGTCDZ » GEBIETSSTRUKTUR NEUNACH POTENZIALUMSATZ > SIC 3 HERST INDG

Q & B @ e SIC3HerstindG X

Symbole nach Klassen I/

[+ Auswahlen v
[~] Filtern v

© =  5.000.000.00
Mitarbeiter w istgroRerals w 500 © @ : 2500000000

@ : 10000000000
© Bedingung hinzufiigen

@ AlleBedingungen () Mindestens eine Bedingung [ ] @
[ Sortieren v t
Mitarbeiter v 1Z &
|
@®
> 316257120 22263 o
> 315672121 12277
> 342651955 10118 ©
> 343661484 2670 P ®
> 315023374 1920
> 315516955 1343
> 342014206 1300
> 315195181 1237
> 313212471 1099 5
> 315709840 526 éb
> 342368537 520
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Vielen Dank fiir lhre Aufmerksamkaeit!
Haben Sie noch Fragen?

GERMANY GERMANY

Christian Benz
Consultant

Denise Zubak
Senior Consultant

+49 911 395 2623 +49 911 395 4930

denise.zubak@gfk.com christian.benz@gfk.com
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